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Vallée de ['Arve

L'O Découpe ou le succes étonnant
‘un couple créateur d'entreprise

Parti de rien en 2011, Florence et Olivier Lardet ont suivi un parcours semé d'embiiches pour créer “L'O découpe”
leur entreprise spécialise dans 'usinage au jet d'eau. Ils racontent.

BONNEVILLE

epuis deux ans, Flo-
rence et Olivier Lardet
sont installés dans un
batiment industriel tout neuf
de la zone des Bordets, a
quelques métres de Somfy.
« Ces dernieres anndes, notre chiffre
d affaires augmente de 30 % par an,
c'est ce qui nous permet de faire
construire ['usine notanment », ra-
conte Olivier Lardet qui sa-
voure la réussite aprés des an-
nées de durs efforts.

«On commence a profiter. Nous
auons des horaires mormaux, on
1'est pas millionnaire mais aujour-
d'huti o vit bien. Rien a voir avec les
premigres années ou Lon Eravaillait
70 heures par semaine pour un
maigre salaire pour deix. »
Originaire de Marignier,
grandi dans une famille dé-
colleteur (« Mon JJére a été 4 son
compte a Cluses dans les années
1970 »), Olivier Lardet a tou-
jours pensé se mettre a son
compte : « Mais jai jamais eu le
courage de me lancer. Je crois qu'a 40
ans jetais plus mitr et puis il faut
étre quee la bonne personne. » Car

la création d'O’'Découpe est
une affaire de couple.

« |'ai travatllé pour une entreprise
d"Annecy dont des fournisseurs uti-
lisaient la technique de découpe par
jet d'eaw. ['ai découvert cela en 2005
et fe n'en avais jamais entendu par-
ler avant. ['ai compris qu'il y avait
un marche, un potentiel. J'ai lancé
l'idée et ma femme m'a dit : "Arréte
de t'emmerder a travailler pour les
autres”. »

Sans apport pour se lancer

Le couple se lance alors dans
Vaventure et cela demande
quelques efforts a Florence,
adjointe administrative de
profession: «Je ne connaissais
rien a 'industrie mas il fallait tout
de méme que je comprenne pour
pouvoir expliquer au banquier la
technique. Olivier me faisait des
fiches », rigole Florence.

Le premier probléme tient
d’abord au financement: le
couple n'a rien. « La banque po-
pulatre est la seule qui nous a suivis
mais il fallait fout de mime un ap-
port pour déclenchesgla garantie
d'Oséo. Au départ, 30000 eu-
r0s qu’or 1'avait pas. Puis on nous a
demande 60 000 euros. ['ai dit au

Olivier et Florence Lardet sont'désormais lances apres des années d'efforts.

bluff: «On les aura. ». ['étais siir
que la société allait fonctionner »,
raconte Olivier.

«Trop petils pour les maires »
Mais il faut trouver l'argent :
« On s'est endetté personnellement ;
on a utilisé toutes les possibilités de
crédit a notre disposition @ des taux
tres élevés, on a hypothéqué I'appar-
tement. Au méme moment, on m'a
diagnostiqué un cancer. C'éait en

janvier 2012, une période trés dure
otir nous », raconte Florence.
t puis il faut trouver un site
pour accueillir 'activité : « On
a fait le tour de toutes les communes
mais on avait 'impression gqu'on
ciait trop petit pour intéresser les
maires. n}J a qu'a Bomneville oil
Martial Saddier nious a dit : “Je vous
veux Sur ma conmune. “»
Six ans a%rés la création, Flo-
rence et Olivier ont pu rem-

bourser leurs emprunts et se
lancer dans d’autres projets:
« Nous allons entrer dans un parte-
nariat avec Bowverat-Pernat qui
souhaite démarcher des clients en
Ameérique du Nord. Ils nous veulent
avec eux », savoure Florence. Et
Olivier de conclure: «On est
tres fier de ce qu'on a réalisé mais il
faut s'accrocher, étre déterming. »
JULIEN BERRIER

Lusinage par jet d'eay

Grace a un jet d'eau sous
pression, Olivier Lardet et son
équipe peuvent faire le méme
travail qu'un usineur clas-
sigue... ou presque. « On
découpe toutes les matiéres
avec une précision de coupe au
10e de millimétres. L'avantage,
c'est que cela ne chauffe pas la
pigce et ¢'est plus écologique. »
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